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Verehrte Leser, 
 
die Ihnen vorliegende Broschüre beschäftigt sich mit den Problemen der Absiche-
rung von Forderungen im internationalen Geschäftsverkehr. 
 
Besondere Beachtung widmet diese Broschüre  
 

• dem Dokumentenakkreditiv 
• der Bankgarantie 

 
Daneben finden sich aber auch weitere Informationen, etwa über Factoring, Forfai-
ting, Patronatserklärungen und fiduziarische Sicherheiten. 
 
Wir erlauben uns den Hinweis, dass wir trotz aller Bemühungen keine Haftung für 
die Richtigkeit des Inhalts dieser Broschüre übernehmen, und uns bezüglich des Co-
pyrights sämtliche Rechte an der Broschüre und ihrem Inhalt vorbehalten. Kopien 
mit Hinweis auf die Verfasser sind allerdings willkommen. 
 
Für Ihr Interesse bedankt sich 
 

LORENZ & PARTNERS  
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Verehrte Leserin, verehrter Leser, 
 
es ist sicher nachvollziehbar, dass es großen Aufwand und nicht unerhebli-
che Kosten verursacht, Broschüren zu erstellen und auf dem neuesten Stand 
zu halten. Wir stellen daher nur kürzere Newsletter online zur Verfügung. 
 
Sollten Sie Interesse an dieser oder anderen unserer Broschüren haben,  
senden Sie bitte eine E-Mail an info@lorenz.co.th mit der genauen Bezeich-
nung der Broschüre(n), die Sie gerne erhalten würden. 
 
Mit freundlichen Grüßen 
Lorenz & Partners 


